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Aktywnos¢ ekonomiczna przedsi¢biorstw malej
i Sredniej skali w Polsce

Doswiadczenie krajow o rozwinigtej gospodarce rynkowej wykazuje, iz rozwdj sektora ma-
lych i $rednich przedsigbiorstw jest konieczny w celu sprawnego funkcjonowania catej go-
spodarki i mechanizméw w niej zachodzacych. Jego stymulujace oddzialywanie na gospo-
darke wyraza si¢ w dynamicznym reagowaniu na zmiany w otoczeniu, bowiem to mniejsze
przedsigbiorstwa sa bardziej elastyczne wzglgdem nowych potrzeb oraz zmieniajacych si¢
preferencji klientow. Ich liczba oraz potencjat jest jedna z waznych miar oceny wzrostu gospo-
darczego kraju. Rozwoj badanego sektora jest zwiazany z uwarunkowaniami wynikajacymi
ze stanu rozwoju gospodarki narodowej, jej struktury, kondycji ekonomicznej, mozliwosci fi-
nansowych panstwa i samorzadow terytorialnych oraz polityki gospodarczej. Dziatajac w tym
sektorze nalezy poznaé¢ wszelkie uwarunkowania, aby eliminowaé¢ ich negatywny wplyw
i aby moc prowadzi¢ aktywna polityke ekonomiczna umozliwiajaca likwidowanie tych barier.
Zwigkszenie udzialu matego i $redniego biznesu w Polsce moze sta¢ si¢ zarowno motorem
wzrostu gospodarczego, jak i istotnym czynnikiem zblizajacym nas do struktury gospodarczej
rozwini¢tych panstw Unii Europejskie;j.

W Polsce transformacja ustrojowa stworzyla warunki sprzyjajace szybkiemu rozwojowi
sektora matej i §redniej przedsigbiorczosci. Aktualnie mate i $rednie przedsigbiorstwa sta-
nowia w Polsce grupe najliczniejsza i pelnia wazna funkcje w gospodarce, wptywajac na tak
istotne kwestie, jak: wzrost gospodarczy, konkurencyjnos¢, zmiany struktury gospodarczej
1 wielkos$¢ bezrobocia.

Analizujac dotychczasowy rozwoj przedsigbiorczo$ci w Polsce, mozna wyrézni¢ kilka
okresow, takich jak:

» wypetnianie luki rynkowej (1989-1992),

» dynamiczny wzrost liczby matych i §rednich przedsigbiorstw (1992—-1994),
» ksztaltowanie branz i r6znicowanie wewnetrzne (1995-1998),

* wzrost rynkowo-branzowej konkurencji wewngtrznej (1999-2004),

» funkcjonowanie na jednolitym rynku europejskim (od 2004 1.).

Celem niniejszego opracowania jest ocena rozwoju malych i $rednich przedsigbiorstw
w Polsce w perspektywie kilkunastoletniego okresu, w latach 1994-2007. Przyjety okres ba-
dan umozliwia poréwnanie zmian warunkow otoczenia, wynikajacych z jednej strony z proce-
su transformac;ji polskiej gospodarki, a z drugiej — z akcesji do struktur europejskich. Waznym
aspektem badan bedzie okreslenie stopnia i tendencji rozwojowych w badanej grupie przedsig-
biorstw, w wymiarze ich rozwoju finansowego. Jako metodg badawcza zastosowano analize
danych statystycznych zebranych w statystyce i opracowaniach GUS.

Analizg i oceng przedsigbiorstw w systemach gospodarczych mozna okresli¢ réznymi
wskaznikami, np. poprzez liczbg pracujacych, liczbg przedsigbiorstw lub liczbg zatrudnionych.
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Wskazniki te jako podstawowe moga by¢ zastosowane do wstgpnej oceny sektorowej matych
i $rednich przedsigbiorstw. Jednak istotnym zagadnieniem jest ocena uzyskiwanych efektow
ekonomiczno-finansowych.

Aktywno$¢é inwestycyjna sektora MSP

Waznym aspektem funkcjonowania matych i srednich przedsigbiorstw na rynku jest ich dzia-
falno$¢ inwestycyjna. Inwestycje warunkuja wlasciwy rozwoj gospodarki i sa niezbedne do
poprawy konkurencyjnosci poszczegolnych jej dziatow. Skala inwestycji w gospodarce jest
zazwyczaj dobrym odzwierciedleniem stanu i perspektyw rozwoju. Stosujac to kryterium, lata
wysokiego tempa inwestowania mozna okresli¢ jako okres ekspansji sektora przedsigbiorstw
i dobrej koniunktury. Zahamowanie dziatan inwestycyjnych wiaze si¢ za§ zazwyczaj z trudna
sytuacja na rynku. Powszechnie uwaza si¢, ze bez inwestycji zaden podmiot spoleczno-go-
spodarczy nie jest w stanie si¢ rozwija¢. Inwestycje to celowe wydatkowanie kapitatu, skie-
rowane na powigkszenie korzysci materialnych i niematerialnych podmiotu gospodarujacego.
Inwestycje w sektorze MSP sa szczegdlnym rodzajem inwestowania w kontekscie trwatego
ich rozwoju. Zebranie informacji o procesie inwestycyjnym realizowanym przez sektor matej
i $redniej przedsigbiorczosci ma istotne znaczenie dla kompleksowej oceny stanu faktycznego
tego sektora. Konieczno$¢ prowadzenia inwestycji wynika z rosnacej konkurencyjnosci na
rynku, ciggle zmieniajacego si¢ otoczenia, nowych wyzwan, rosnacych oczekiwan klientow.
W dobie szybkiego postgpu technicznego i konkurencji na rynku szansg przetrwania i rozwoju
zapewniaja przedsigbiorstwom takie cechy, jak: nowoczesno$¢, innowacyjnosé, elastycznosé
i adaptacyjno$¢. Temu wszystkiemu powinny shuzy¢ inwestycje (Roszkowska 2004).

Interpretowanie pojecia inwestycji w teorii 1 praktyce gospodarczej nalezy do znacznie
zrdéznicowanych. Wérdéd podstawowych typdéw definicji inwestycji mozna wyr6zni¢ szerokie
i waskie ich okreslenie. Najszersza i najbardziej ogolna definicja utozsamia inwestycje ze
wszystkimi srodkami i oszczedno$ciami w gospodarce przeznaczonymi na dalszy rozwoj pro-
dukcji i ustug, ktore nie zostaty skonsumowane (Harmgardt, Tiedtke 1992). Szerokie rozumie-
nie inwestycji to réwniez wszelkie naklady gospodarcze ponoszone na reprodukcje poszcze-
g6lnych zasobow, tj. zasobow ludzkich, rzeczowych, pienigznych, badawczych. Natomiast
W wezszym znaczeniu inwestycje to naklady na przyrost i odtworzenie majatku rzeczowego
w przedsigbiorstwie. Oznaczaja zakup nowych $rodkow trwatych, warto$ci niematerialnych
i prawnych oraz modernizacj¢ juz posiadanych. Mozna je zdefiniowa¢ jako wydatki §rodkow
finansowych na tworzenie majatku o okreslonej wielkosci i strukturze. W wyniku inwestycji
kapitat finansowy jest zamieniany na dobra rzeczowe i ustugi, aby w pézniejszych okresach
uzyska¢ wpltywy pienigzne. Inwestycje warunkuja wtasciwy rozwoj gospodarki i sa niezbgdne
do poprawy konkurencyjnosci poszczegolnych jej podmiotdw. Sa wigc podstawowym czynni-
kiem i gtéwna determinanta rozwoju przedsigbiorstwa (Safin 2008).

Inwestycje posiadaja szereg charakterystycznych dla siebie cech, ktéore wyrdzniaja je
wsérod innych dziatan przedsigbiorstwa. Okreslaja one specyfike inwestycji, ktdéra powinna
by¢ uwzgledniona przy podejmowaniu decyzji inwestycyjnej przez przedsigbiorstwo. Wsrod
podstawowych cech inwestycji nalezy wymienic:

* ryzyko i niepewnos¢ realizacji inwestycji, zwlaszcza odnosnie odzyskania kapitatu i czer-
pania z nich korzysci,

» konieczno$¢ zgromadzenia znacznych srodkow finansowych na realizacjg inwestycji,

» skomplikowang i kosztochtonng procedurg przeprowadzenia rachunku inwestycyjnego,

» konieczno$¢ prowadzenia inwestycji dla rozwoju i przetrwania przedsigbiorstwa,

» dlugookresowos¢ inwestycji,

* pozytywny wptyw na konkurencyjnos¢ przedsigbiorstwa i jego pozycje na rynku.
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Powyzsze cechy inwestycji wskazuja na ztozony proces inwestowania w przedsigbiorstwie.
Podmiot, ktéry zamierza prowadzi¢ inwestycj¢, musi si¢ do niej dobrze przygotowac pod
wzgledem organizacyjnym i finansowym. Te wymagania odno$nie inwestycji maja szczegol-
ne znaczenie dla matych i srednich przedsigbiorstw, gdyz posiadaja najmniejsze mozliwosci
ich catkowitego spetnienia. W warunkach nasyconego rynku oraz wysokiej i ciagle rozwijaja-
cej si¢ techniki wybdr wlasciwej, najbardziej optacalnej koncepcji inwestowania w przedsig-
biorstwie nie jest tatwy. W calym procesie jej przygotowywania trzeba wigc wszechstronnie
i umiejetnie postugiwac si¢ odpowiednimi strategiami ich finansowania. W zwiazku z tym
przed kazda firma powstaja réznorodne mozliwosci podjgcia inwestycji realnych i finanso-
wych. Kazda firma musi jednak wypracowaé¢ wiasna, odpowiednia w stosunku do swoich
mozliwos$ci i potrzeb, strategi¢ rozwoju.

Podstawowymi determinantami strategii inwestowania malego przedsigbiorstw sa:

* kondycja ekonomiczno-finansowa przedsigbiorstwa,

» gldwna strategia rozwoju przedsigbiorstwa,

+ dostgpnos¢ do postgpu techniczno-ekonomicznego,

* zdolnos¢ kredytowa bankow,

» zdolnos¢ akumulacyjna przedsigbiorstwa,

» wykorzystanie zagranicznych $rodkéw kredytowych,

* infrastruktura systemu rynkowego — prawna, informacyjna, techniczna, finansowa, rynek
kapitatowy, banki,

* ryzyko w danym horyzoncie czasowym.

Na dziatalno$¢ inwestycyjna przedsigbiorstw sektora matej i $redniej skali dzialalnosci
wplywa wiele réoznych czynnikéw, ktore moga by¢ zarowno stymulatorem, jak i hamulcem
dziatalnosci inwestycyjnej. Uwarunkowania dzialalno$ci inwestycyjnej matych i $rednich
przedsigbiorstw mozna podzieli¢ na trzy zasadnicze grupy: uwarunkowania wewngtrzne,
uwarunkowania lokalne i regionalne oraz warunkowania zewngtrzne. W grupie uwarunkowan
zewngtrznych podkresla si¢ w szczegdlnos$ci znaczenie koniunktury gospodarczej, regulacje
systemu finansowopodatkowego, wysokos¢ stop procentowych, dostepnos¢ ustug bankowych,
polityke kredytowa bankow, finansowe i pozafinansowe wsparcie rzadu, finansowe wsparcie
Unii Europejskiej (Alinska, Latoszek 2008). Aktywno$¢ inwestycyjna sektora MSP w Polsce
w latach 1994-2007 prezentuje tabela 1.

Wartos¢ srodkow finansowych przeznaczanych na inwestycje w grupie polskich przedsig-
biorstw od 1994 roku systematycznie wzrastata. Od 1999 roku poziom inwestycji utrzymuje
si¢ wzglednie na tym samym poziomie. W tym przedziale czasu wysoko$¢ naktadow wahata
si¢ od 47,3 mld zt do 60,4 mld zI rocznie. Najlepszy okres realizowania dziatalno$ci inwesty-
cyjnej przez sektor MSP to 2003 rok z poziomem naktadéw ponad 60,4 mld zi, a wezesniej
rok 2000 z liczba 53,2 mld zt. Analiza danych pokazuje zmienne tendencje dotyczace ksztatto-
wania si¢ wielko$ci inwestycji w sektorze matej i sredniej skali. Taka sytuacja §wiadczy o nie-
ustabilizowanej sytuacji w badanej grupie przedsigbiorstw w zakresie polityki inwestycyjnej.
Lata 2004-2005 to okres znacznego spadku naktadéw na inwestycje do poziomu 44 mld zt.
Najmniej korzystny pod tym wzgledem okazat si¢ rok 2002. W 2006 roku poziomu realizowa-
nych zadan inwestycyjnych znaczaco si¢ zwigkszyt i wrocit do naktadéw z 2000 roku.

Biorac pod uwagg poziom inwestycji ze wzgledu na wielkos$¢ przedsigbiorstwa mierzona
liczba zatrudnionych, nalezy odnotowac fakt, iz w grupie mikroprzedsigbiorstw oraz przedsig-
biorstw matych poziom realizowanych inwestycji jest zblizony. Korzystniejsza relacje w zakre-
sie zwigkszania naktadow inwestycyjnych odnotowaty najmniejsze podmioty gospodarujace.
Staty i zdecydowanie najwyzszy poziom inwestycji — trzy a nawet czterokrotny, stwierdzono
w grupie przedsigbiorstw najwigkszych (zatrudniajacych powyzej 50 pracownikow).
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Tab. 1. Naktady inwestycyjne sektora MSP ogétem (w min zt)

L. L. Z liczbg zatrudnionych:
Przedsi¢biorstwa | Przedsi¢biorstwa 0o
ogolem MSP (m;kro) 6-50 0-50 51-250 | ponad 250
1994
24 196,0 85588 brak brak 55734 | 29854 | 156372
danych danych
1995
35357,7 12 718,0 brak brak 8081,7 | 46364 | 226397
danych danych
1996
492498 18 396,9 brak brak 10627,7 | 77692 | 30852,9
danych danych
1997
68 490,8 28 540,1 brak brak 15683,6 | 12856,5 | 39950,7
danych danych
1998
88 080,6 38 932,6 brak brak 19592,9 | 193398 | 49147,9
danych danych
1999*
1010996 | 473148 | 115984 | 138082 | 254066 | 219082 | 537848
2000
1063283 | 531905 | 152206 | 133911 | 286117 | 245788 | 53137.9
2001
932597 | 449752 | 114992 | 14 456.1 | 259553 | 19.019.9 | 482845
2002
72229.1 | 316129 | 9889.8 |83ﬂm |18%Q1|13%18|40&@2
2003
108 614.7 | 603835 | 262625 | 13 660.3 | 399228 | 20 4607 | 482312
2004
90 300,0 | 44910.9 | 113426 | 11 859.4 | 23202,0 | 217089 | 45389,1
2005
998267 | 440338 | 117901 | 108594 | 226495 | 213843 | 557929
2006
1137409 | 544933 | 141255 | 12720,1 | 268456 | 27647.7 | 592476
2007
185189 | 510722 | 96087 | 126534 | 28810.1 | 318782 | 74670,1

*od 1999 roku obowigzuje nowe kryterium — wyréznienia mikroprzedsigbiorstw zatrudniajgcych do 9 oséb

Zrodto: Zmiany strukturalne grup podmiotéw gospodarki narodowej, GUS, Warszawa, dane z odpowied-
nich lat.
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Waznym elementem badan jest okreslenie stopnia realizacji zadan i inwestycji na tle ogotu
przedsigbiorstw. Charakteryzuje on poziom zaangazowania tego sektora w przemianach syste-
mowych. Udziat matych i §rednich przedsigbiorstw w naktadach inwestycyjnych ogoétu przed-
sigbiorstw przedstawia tabela 2.

Tab. 2. Udziat matych i $rednich przedsigbiorstw w naktadach inwestycyjnych w latach 1994-2007

Lata Udzial MSP w nakladach
inwestycyjnych ogéltem (%)
1994 35,3
1995 36,0
1996 37,4
1997 41,7
1998 442
1999 46,8
2000 50,0
2001 48,2
2002 43,8
2003 55,6
2004 49,7
2005 44,1
2006 47,9
2007 48,3

Zrédito: na podstawie danych tabeli 1.

Udzial naktadéw inwestycyjnych ogétem dla sektora MSP wykazywat w analizowanym
okresie dobry poziom wskazan. Oscylowatl on w zakresie od 35,3% do 48,3%, a od 1997 r.
przekroczyt 41%. Wyréwnany poziom tego parametru §wiadczy o znacznym udziale sektora
indywidualnych przedsigbiorstw w zwigkszaniu potencjatu rozwojowego i jego trwatym roz-
woju oraz o wyrownanej rywalizacji w grupie wszystkich przedsigbiorstw, a takze o korzyst-
nych postawach aktywnos$ci inwestycyjne;.

W badanym okresie przedsigbiorstwa matej i $redniej skali zwracaly znaczna uwage na
dziatalno$¢ inwestycyjna. Liczac rachunkiem skumulowanym, MSP przeznaczyly w tym cza-
sie na realizacj¢ inwestycji ponad 530 mld zt. W ten sposob posiadaja znaczacy udziat w in-
westycjach ogotem oraz wigkszosciowy udziatl wérdd przedsigbiorstw prywatnych. Dane te
potwierdzaja duza rolg¢ naktadéw inwestycyjnych w prowadzonej dziatalnosci gospodarczej
przez ten sektor. Swiadomo$é inwestycyjna MSP przejawia sie w potrzebie ponoszenia takich
wydatkow, a postawa ta stuzy rozwojowi danego sektora.

Dominujaca w Polsce forma finansowania inwestycji w sektorze matej i $redniej przed-
sigbiorczosci sa od lat $rodki whasne. Swiadczy to niewatpliwie o trudnym dostepie przed-
sigbiorstw z sektora MSP do kapitatéw obcych. Mate przedsigbiorstwa w przeciwienstwie
do duzych ponosza odmienne koszty pozyskiwania kapitatu obcego, glownie wyzsze koszty
obstugi zadtuzenia. Wystepuje tu zjawisko ich dyskryminacji. Do najwazniejszych powodow
dyskryminacji matych firm jako kredytobiorcow naleza koszt obstugi banku oraz ryzyko
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kredytowe matych firm. Koszty obstugi kredytu w duzym stopniu maja charakter kosztow
statych. Niezaleznie od wielko$ci kredytu, pracownicy bankoéw wykonuja podobne czynnosci
w zakresie procedury przyznania kredytu oraz dalszej jego kontroli. Jednostkowy koszt mniej-
szych kredytow jest w tym wypadku wyzszy niz w przypadku kredytéw duzych. Powoduje
to wzrost oprocentowania i oplat zwiazanych z kredytami dla matych przedsigbiorstw, a tak-
ze ogblny spadek zainteresowania bankéw kredytowaniem sektora MSP i koncentracje na
segmencie przedsigbiorstw korporacyjnych. Drugim podstawowym powodem dyskryminacji
matych firm jako kredytobiorcéw jest wysokie ryzyko ich bankructwa. Kredytowanie matych
firm, ktore charakteryzuja si¢ krotka historig dziatalnosci gospodarczej lub tez dopiero roz-
poczynaja dziatalnos¢, jest obciazona wigkszym ryzykiem, gdyz firmy te nie zostaly jeszcze
w wystarczajacym stopniu zweryfikowane przez rynek (Waniak-Michalak 2007). Do najczg-
$ciej wykorzystywanych sposobow finansowania dziatalnos$ci przedsigbiorstw ze zrodet ob-
cych naleza: kredyt kupiecki, kredyt bankowy oraz leasing. Dominujaca form¢ finansowania
stanowia wsrdd nich zobowiazania handlowe. Nie jest to sytuacja korzystna, gdyz zwigksza
ryzyko niewyptacalnosci przedsigbiorstwa oraz nie sprzyja akumulacji.

Badania z ostatnich lat wskazuja takze na pewne symptomy zmian. Udziat firm realizuja-
cych swoje inwestycje ze srodkéw wilasnych w porownaniu do lat poprzednich nieznacznie
si¢ zmniejszyl, przy jednoczesnym wzroscie udziatu naktadow inwestycyjnych z kredytow
krajowych i pozyczek bankowych. Odnotowano takze nieznaczny wzrost udziatu naktadéw
inwestycyjnych finansowanych ze $rodkéw zagranicznych (Zotnierski, Zadura 2008). Coraz
wigksza rol¢ wydaja si¢ rowniez odgrywac dotacje z Unii Europejskiej, co w sposéb bezpo-
$redni zwiazane jest z faktem wstapienia Polski do struktur unijnych i uzyskaniem dost¢pu do
funduszy strukturalnych (Bednarczyk 2004). Obserwowany wzrost zainteresowania dotacja-
mi, ktéry przejawia si¢ m.in. w rosnacej liczbie sktadanych wnioskéw, pozwala oczekiwacé,
ze ta forma finansowania bgdzie nabiera¢ coraz wigkszego znaczenia. Integracja z rynkiem
wspolnotowym rodzi takze nadzieje na szerszy rozwdj finansowania typu venture capital.
Formami finansowania, ktdére ciesza si¢ zainteresowaniem, w szczegolnosci przedsigbiorstw
bedacych w poczatkowej fazie rozwoju, sa mikropozyczki oferowane przez fundusze pozycz-
kowe oraz leasing. Daja one mozliwo$¢ pozyskania srodkéw pienigznych oraz dobr trwalych
bez koniecznosci posiadania okreslonego stazu dziatalno$ci oraz zabezpieczen, ktore bytyby
niezbedne w przypadku ubiegania si¢ o kredyt bankowy. Nalezy zaznaczy¢, ze leasing jest
uniwersalnym zrodtem finansowania, ktore jest wykorzystywane zardwno przez przedsigbior-
stwa mikro, male, jak i $rednie. W przypadku leasingu wystgpuje dodatkowo efekt tarczy
podatkowej, ktéra powoduje zmniejszenie zobowiazan z tytutu podatku — oczywiscie przy
zatozeniu, ze firma jest rentowna. Istotnym atutem finansowania dziatalno$ci poprzez leasing
jest réwniez mozliwos$¢ sptaty zobowiazan z tytutu rat leasingowych ze §rodkéw pieni¢znych
wygenerowanych dzigki uzytkowaniu leasingowanego dobra — bez wplywu na strukture wia-
Scicielska 1 zwiazany z tym udziat w zysku o0séb trzecich. Nie bez znaczenia wydaje sig¢ by¢
réwniez fakt, ze zarzadzanie przedsigbiorstwem pozostaje w pelni w rekach dotychczasowych
wlascicieli.

Z obserwacji i monitoringu kondycji sektora polskiej przedsigbiorczosci wynika, ze do 2006
roku mate i $rednie firmy bardzo wyraznie dziataty w krétkim horyzoncie czasowym (PKPP
Lewiatan 2008). Wykorzystywaty maksymalnie posiadane zasoby i dopiero wtedy podejmo-
waly inwestycje, ktorych celem bylo zwigkszenie mozliwosci produkeyjnych. Nie planowaty
dhugookresowo, poniewaz postrzegaly ramy prawne, w ktérych dzialaja, za nieprzewidywalne,
niestabilne, a tym samym podnoszace ryzyko dzialalnosci gospodarczej. Koncentrujac si¢ na
krotkim okresie chciaty wykorzysta¢ dobra koniunkturg¢ gospodarcza. Jezeli inwestowaly, to
przede wszystkim w sktadniki majatkowe pozwalajace im zwigkszy¢ produkcje i $wiadczenie
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ustug. Rezygnujac z wprowadzania nowych produktéw i ustug na rynek, tym samym w krot-
kim okresie czasu poprawiala swoja kondycj¢ ekonomiczna ,a gléwnie rentowno$¢ prowadzo-
nej dziatalnosci. Jedyna strategia konkurowania byta cena. Ostatnie lata wskazuja na zmiang
strategii matych i $rednich firm. Znacznie wigksze znaczenie w budowaniu ich pozycji konku-
rencyjnej na rynku ma dzisiaj jako$¢, specjalizacja, umiejgtno$¢ dopasowywania produktow
i ustug do potrzeb klientdw. Sa znacznie bardziej zainteresowane inwestowaniem, przy czym
inwestuja coraz wigcej w nowe technologie.

Ocena pozycji ekonomicznej sektora malych i Srednich przedsi¢biorstw
Dazac do oceny kondycji ekonomiczno-finansowej MSP nalezy zwroci¢ uwage glownie na
efektywnos$¢ gospodarowania posiadanymi zasobami oraz stan ekonomiczno-finansowy
przedsigbiorstw. Oznacza to koniecznos¢ przeprowadzenia analizy przynajmniej w takich ob-
szarach, jak osiagnigte przychody, koszty wlasne dzialalnos$ci, sytuacja finansowa, sytuacja
rynkowa. Podstawa pozyskiwania informacji o kondycji ekonomiczno-finansowej MSP jest
ewidencja ksiggowa. Nalezy zaznaczy¢, iz w Polsce w wigkszosci przypadkéw jest to ewiden-
cja uproszczona, prowadzona gtéwnie dla celow podatkowych i koncentrujaca si¢ na pomia-
rze wybranych wynikéw i zasobdéw oraz w mniejszym stopniu pelna ksiggowos¢. Ewidencja
uproszczona jest prowadzona na podstawie ryczaltu ewidencjonowanego, karty podatkowej
i podatkowej ksiegi przychodow i rozchodow. Ewidencja podatkowa utatwia prowadzenie
rozliczen i jednoczes$nie upraszcza rzeczywisty obraz przedsigbiorstwa z uwagi na znaczne
ograniczenie zapisu zdarzen i ich prosta klasyfikacj¢. Na bazie tylko tego typu ewidencji ocena
sektorowa w tym przypadku jest w znacznym stopniu ograniczona. Biorac tylko pod uwage
informacje o charakterze obligatoryjnym zawarte w ksiazce przychoddéw i rozchodéw oraz
uzupelniajacej ja dokumentacji mozliwa jest analiza niektorych czynnikow ksztaltujacych
kondycje ekonomiczno-finansowa przedsigbiorstwa. Ksiazka przychodéw i rozchodow iden-
tyfikuje w zasadzie tylko dwie grupy przychodéw. Ksiggi rachunkowe wydzielaja trzy grupy
przychodéw, natomiast ewidencja za pomoca karty podatkowej ogranicza zysk do wersji kaso-
wej. Zestawienie podstawowych wynikow finansowych MSP przedstawia tabela 3.
Analizujac sytuacj¢ matych i $rednich przedsigbiorstw pod wzgledem osiaganych przycho-
dow oraz kosztéw nalezy stwierdzié, iz sa one bardzo zréznicowane. W 1994 roku przychody
tego sektora ze sprzedazy produktow, towardw i ustug z podstawowej dziatalno$ci operacyj-
nej (obroty) wynosity 91 mld zt i w ciagu trzynastu lat wzrosty znaczaco. W ostatnim roku
analizowanego okresu obroty ze sprzedazy produktow, towaréw i ustug z catego sektora MSP
osiagnely wartos¢ 612,6 mld zt. Przychody ze sprzedazy ogétem (wedtug cen biezacych w ko-
lejnych latach w poréwnaniu z rokiem poprzednim jako bazowym) wzrastaty systematycznie
przy $redniorocznym tempie wzrostu od 20,2 % do 37,5%. Uzyskana dynamika wyraznie
odnotowata lepsze wskazania w latach 1999-2000 oraz 2001-2004. Odnoszac uzyskane przy-
chody do takich parametrow, jak przedsigbiorstwo czy liczba zatrudnionych, nalezy wska-
zag, ze lepsze parametry ma wielko$¢ obrotéw generowana przez zaktad traktowany jako cate
przedsigbiorstwo. Lepsza jest rowniez dynamika zmian w czasie. W warto$ciach bezwzgled-
nych wzrost ten jest ponad czterokrotny. Szczegdlnie wysoka sprzedaz odnotowano w 2007
1 2008 roku. Przeliczajac wielko$¢ generowanych przychodow ze sprzedazy na jednego za-
trudnionego zauwaza si¢, ze dynamika tych zmian jest dwukrotnie mniejsza. Wielkosci te
moga $wiadczyé o wzroscie skali dziatalnosci podmiotéw o utrwalonej strukturze dziatania
i jednoczesnie o zwigkszaniu efektywnosci pracy. Blisko potowa MSP osiaga wyzsze przycho-
dy ze sprzedazy niz w pierwszych latach po transformacji. Prawie potowa osiaga takze co roku
wyzsze zyski. Maleje liczba tych przedsigbiorstw, ktore traca udzialy w rynku.
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Istotnym wskaznikiem analiz ekonomicznych wszystkich podmiotéw gospodarujacych jest
poziom i struktura ponoszonych kosztow, ktore sa $cisle zwigzane z prowadzona dziatalno$cia
statutowa. Koszty sa pierwsza kategoria wynikowa i warunkuja w dalszym etapie uzyskanie
przychodéw. W ujeciu bezwzglednym poziom kosztéw catkowitych w badanym okresie czasu
systematycznie wrastat, wykazujac podobna korelacj¢ do zmian w warto$ci obrotow firm. Wy-
nika to z jednej strony ze wzrostu skali dziatalno$ci i powiazanych z nig zmian kosztow bez-
posrednich, a drugiej — moze swiadczy¢ o wyzszej kosztochtonnosci prowadzonych produkcji
wynikajacych z poprawy jakosci i konieczno$ci wdrazania nowych technologii. Informacji
o tym dostarcza wskaznik kosztéw dziatalnosci do przychodéw, tzw. wskaznik kosztochton-
nos$ci. Po 2000 roku odnotowano w przedsigbiorstwach wzrost udziatu kosztéw. Od poczatku
2006 dynamika kosztéw jest wyzsza niz dynamika przychodéw. Przyczyny wzrostu kosztow
tkwia przede wszystkim we wzroscie wynagrodzen, ktoére rosna znacznie szybciej niz koszty
przedsigbiorstw ogotem. Przedsigbiorstwa wydaja takze znacznie wigcej na ushugi obce. Jest
to efekt wydzielania coraz wigkszych cz¢$ci wlasnych obszaréw biznesowych poza firmg dla
szukania wyzszej efektywnosci. Jednak na te decyzje wpltyw maja takze wysokie pozaptaco-
we koszty pracy i nieelastyczne prawo pracy, ktore w dobie dziatania opartego na projektach
zmuszaja do ograniczania wzrostu zatrudnienia we wlasnej firmie.

Wskaznik kosztow dziatalnosci do przychoddw ze sprzedazy informuje o tym, jaki byt pro-
cent kosztow w osiagnigtych przychodach. Udziat kosztéw w przychodach wykazywatl w ba-
danym sektorze wzglednie staty poziom. W 1994 roku koszty stanowity 83,4% przychodow.
W kolejnych latach spadly one nieznacznie, nadal wykazujac poprawne relacje. Najlepsza
relacj¢ kosztow do przychodow ogotem odnotowano w 1995 roku, gdzie wskaznik koszto-
chtonnos$ci prowadzonej dziatalno$ci osiagnat poziom 74,2%. W przedostatnich dwoch latach
badanego przedziatu czasowego wskaznik kosztow dziatalnosci do przychodow ze sprzedazy
wzrost wyraznie do ponad 93% i zblizyt sytuacjg matych i $rednich podmiotéw do przedsig-
biorstw wigkszej skali. Zastanawiajace jest zjawisko spadku udziatu kosztow w ostatnim roku
do 86,2% i osiagnigcie takiego samego poziomu wskazan, jak w drugiej potowie lat 90. Byt
to okres poprzedzajacy kryzys gospodarczy na arenie migdzynarodowej. Dalsze analizy tego
parametru moga wskaza¢ na pozytywne dziatania zachowawcze indywidualnych przedsig-
biorstw i strategie ukierunkowane na przetrwanie w warunkach niepewnosci.

Zebrane dane o kosztach i przychodach moga by¢ podstawa dalszego wnioskowania i ana-
liz. Moga by¢ baza do obliczenia wskaznikow finansowych charakteryzujacych kondycje
ekonomiczna badanej grupy. Najprostsza i najczesciej wykorzystywana metoda do synte-
tycznej oceny dziatalno$ci przedsigbiorstwa jest metoda wskaznikowa. Wykorzystujac te
metodg nalezy tak dobra¢ wskazniki, aby uzyska¢ zbior powigzanych ze soba informacji
o wskazanych obszarach dziatalnosci przedsigbiorstwa (Golgbiowski, Ttaczata 2005). W ma-
lych przedsigbiorstwach prowadzacych tylko ewidencje w oparciu o ksiazke przychodéw
i rozchodéw obliczenie szeregu wskaznikow jest niemozliwe. Przedsigbiorca prowadzacy
ewidencjg objeta prawem podatkowym moze oceni¢ kondycj¢ ekonomiczno-finansowa wia-
snej firmy jedynie w ograniczonym zakresie. Zwroci¢ nalezy zatem uwagg na podstawowy
obszar analiz, a wigc rentowno$¢ przedsigbiorstwa. Przedsigbiorcy dysponujacy tylko ewi-
dencja podatkowa nie maja niestety mozliwosci obliczenia wigkszosci wskaznikéw. Na bazie
posiadanych informacji trudna jest rowniez ocena ptynnos$ci finansowej. W tym zakresie brak
jest informacji o naleznos$ciach, zobowiazaniach, posiadanym majatku obrotowym, a nawet
o zasobach gotéwkowych. W tym przypadku takie informacje posiada jedynie wlasciciel
firmy.



Aktywnos¢ ekonomiczna przedsiebiorstw matej i Sredniej skali w Polsce 137

Tab. 4. Analiza finansowa matych i $rednich przedsigbiorstw za pomocg wybranych wskaznikéw

Wyszczeg6l-

nienie 1994 1995 [ 1996 | 1997 | 1998 | 1999 | 2000 | 2001 | 2002 | 2003 | 2004 | 2005 | 2006 | 2007

Wskaznik
rentownosci | 17,0 | 26,0 [ 20,0 | 21,0 | 16,3 |1 10,6 | 132 | 11,9 | 12,5 | 12,5 10,2 | 7,9 | 89 | 13,7
sprzedazy (%)

Wskaznik
zysku brutto
do kosztow | 20,0 | 35,0 [ 25,1 126,91 20,1 | 11,9 | 152 | 13,6 | 143 | 13,5 12,0 89 [ 9.9 | 14,9
dziatalnosci
(%)

Wskaznik
kosztow
dziatalnosci
do przychodow
ze sprzedazy
(%)

83,41 74,2 80,1 [ 78,8 | 83,5 [ 89,4 [ 90,2 | 90,1 | 91,6 | 90,8 | 89,6 | 93,1 | 93,1 | 86,2

Zrodto: opracowanie wiasne na podstawie Dziatalno$é matych przedsiebiorstw z lat 1994-1998, opraco-
wanie statystyczne lat 1999-2004, Dziatalnos¢ przedsiebiorstw niefinansowych z lat 2005-2008 Wydaw-
nictwo GUS, Warszawa.

Do oceny efektywnosci dziatan realizowanych w przedsigbiorstwie i jego zdolnosci do ge-
nerowania zysku z majatku stuza wskazniki rentownosci. Przedstawiaja one relacje wyniku
finansowego liczonego na réznych poziomach dziatalnosci gospodarczej do efektow wyrazo-
nych przychodami lub réznego rodzaju naktadow. Jednym z tego typu wskaznikow jest wskaz-
nik rentownosci sprzedazy okreslany réwniez jako wskaznik rentowno$ci handlowej. Wskaz-
niki rentowno$ci sprzedazy sa stosunkiem procentowym zysku do przychodu lub kosztow.
Okreslaja one w swej istocie udziat odpowiedniego wyniku finansowego w warto$ci uzyskanej
ze sprzedazy produktow, towardw oraz realizowanych operacji finansowych. Ich prezentacje
przedstawia tabela nr 4. Wskaznik rentownosci sprzedazy wskazywat w badanej grupie do-
celowej zawsze liczbg dodatnia. Oznacza to, ze w analizowanych przedsigbiorstwach wzra-
stata efektywno$¢ sprzedazy, a kazda zaangazowana ztotowka generowata dodatkowy zysk.
W 1995 roku wskaznik rentownos$ci sprzedazy wynosit 26% i1 byl on najwyzszy w analizowa-
nych latach. W 1998 roku obnizyt si¢ do poziomu 16%, w kolejnych latach systematycznie
zmniejszajac wartos¢ wskazan. Jedna ztotowka uzyskana ze sprzedazy produktow, towaréw
i ustug wygenerowata w okresie zysk o wartosci od 0,07 zt do 0,26 zt. Od 1998 roku obserwo-
wane jest zjawisko spadku rentownosci wigkszoéci przedsigbiorstw MSP, zaréwno érednich,
jak i matych. Wiaze si¢ to z wieloma czynnikami zwiazanymi ze wzrostem obciazen finanso-
wych oraz z generalnym spadkiem popytu. Duzy, niekorzystny wplyw na rentowno$¢ miato
réwniez zatamanie si¢ rynku wschodniego, mniejszy popyt zewngtrzny, podnoszony przez
przedsigbiorcéw problem importu tanich towaréw. Zdecydowanie dobre wyniki finansowe
osiagnely mate i §rednie firmy zwiazane z energetyka oraz z taczno$cia, podnoszac globalne
wyniki finansowe og6tu firm przemystowych i transportowych. Odbicie wskaznika zyskow-
no$ci miato miejsce bezposrednio przed akcesja naszego kraju ze strukturami europejskimi,
ale nie wrdcito do najlepszych notowan. Wyrazna poprawe¢ odnotowano w ostatnim okresie
czasowym.
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Kolejny zastosowany wskaznik uwzglednia w obliczeniach koszty uzyskania przychodu
i okresla relacj¢ zysku niepodzielonego do koszéw prowadzonej dziatalnosci. W badanych
przedsigbiorstwach wskaznik ten wykazuje tendencje malejaca. Najwyzsze wskazanie tego
parametru to poziom wygenerowania przez jedna ztotowke poniesionych naktadow 0,35 zt
zysku, natomiast najnizsze notowania stwierdza si¢ na poziomie 0,09 zt. Obecnie warunki pro-
wadzenia matego biznesu znacznie rdznia si¢ od tych, jakie wystgpowaty na poczatku okresu
transformacji. Czas szybkich zyskow powiazany z uzupetnianiem najtatwiejszych nisz ryn-
kowych przeminal. Wzrost konkurencji spowodowat, ze matej i $redniej firmie jest znacznie
trudniej zardwno wejs¢ na rynek, jak i utrzymac si¢ na nim. Wymagaé to bedzie podjgcia
innych dziatan adaptacyjnych, koncentrujacych si¢ na wdrazaniu innowacyjnosci i poprawie
jakos$ci. Analizujac sytuacje przedsigbiorstw w ujeciu ogdlnym mozna zauwazy¢, ze podje-
te w odpowiednim okresie decyzje organizacyjne przyniosly dodatni efekt finansowy firm
w przeliczeniu na jednostke poniesionych naktadow.

Podsumowujac rozwazania nalezy wskazaé, iz mate i §rednie firmy charakteryzuja si¢ wyz-
sza rentownoscia obrotu niz firmy duze i sa lepiej przygotowane na zjawiska recesji. W okre-
sie kryzysu na swiatowych rynkach finansowych oraz ostabienia koniunktury gospodarczej na
$wiecie ich postawy co do dalszego rozwoju byly optymistyczne. Z badan wynika, ze mate
i $rednie przedsigbiorstwa miaty we wrzesniu 2008 r. ogromne plany dotyczace swojej dzia-
talnosci w 2009 r. Prawie 75% MSP planowato wzrost przychodéw, ponad 70% oczekiwato
wzrostu zyskow, jedna trzecia uwazata, ze ich udzialy w rynku wzrosna'. Ponad 40% plano-
wato inwestycje, a blisko 40% — wprowadzenie nowych produktow i ustug na rynek. Mate
i $rednie firmy planowaly takze wzrost naktadow na zakup nowych technologii. Oczekiwaly
ograniczenia szarej strefy. Ocenialy, ze poprawi si¢ dost¢p do kredytow, a kontrahenci beda
placili swoje zobowiazania w terminie. Mialy duze oczekiwania zwiagzane z dostgpem do fun-
duszy unijnych.

Zakonczenie

Uzyskane wyniki finansowe w grupie malych i $rednich przedsigbiorstw w latach 1994-2007
$wiadcza o znacznym rozwoju sektora MSP w Polsce i zapeianiu luki na rynku. Aktywno$é
ekonomiczna tych podmiotéw $wiadczy o wzrastajacej roli indywidualnej przedsigbiorczo-
$ci, zwigkszeniu aktywnosci w roznych dziedzinach zycia gospodarczego, lepszej stabilnosci
dziatania. Obecnie warunki prowadzenia matego biznesu znacznie r6znig si¢ od tych, jakie
wystegpowaly na poczatku okresu transformacji. Czas szybkich zyskéw powiazany z uzupel-
nianiem najlatwiejszych nisz rynkowych przeminat. Wzrost konkurencji spowodowal, ze ma-
lej firmie jest znacznie trudniej zar6wno wejs$¢ na rynek, jak i utrzymacé si¢ na nim, pojawita
si¢ bowiem niedostrzegana wczesniej bariera popytu i konkurencji.

Kondycja ekonomiczno-finansowa przedsigbiorstw malej i Sredniej skali jest stosunkowo
dobra. Przychody tego sektora (obroty) w ciagu ostatnich lat systematycznie wzrastaty. Udziat
kosztow w przychodach wykazywal wzglednie staly poziom, z zaznaczajaca si¢ w okresie
tendencj¢ wzrostowa. Z analizy wskaznikowej wynika, ze sektor matych i $rednich przedsig-
biorstw osiaga dos¢ dobre wyniki ekonomiczne. W badanym okresie znacznie wzrosta eko-
nomiczna efektywnos¢ sprzedazy. Podjete w odpowiednim okresie wlasciwe decyzje organi-
zacyjne przyniosty odpowiedni efekt finansowy firm, wyrazajacy si¢ dodatnimi warto$ciami
wskaznika osiagnigtych przychod6w i poniesionych kosztow.

! Monitoring kondycji sektora MSP, raport, Polska Konfederacja Pracodawcow Polskich Lewiatan,
Warszawa 2009, s. 45.



Aktywnos¢ ekonomiczna przedsiebiorstw matej i Sredniej skali w Polsce 139

Po przystapieniu Polski do Unii Europejskiej male przedsigbiorstwa krajow nowoprzyje-
tych staly si¢ konkurencja dla panstw Europy Zachodniej, zwtaszcza poprzez niskie ceny i do-
bra jakos$¢ produktow. Z drugiej strony otwarcie rynkdw, zwlaszcza w tradycyjnych galeziach
produkcji, natozylo nowe obciazenia na przedsigbiorstwa tego sektora i stworzyto nowe uwa-
runkowania. Unia Europejska wprowadzita instrumenty majace na celu usprawnienie zmian,
a $rodki z dofinansowania unijnego pomogly zmniejszy¢ réznice migdzy panstwami przyje-
tymi a dotychczasowymi panstwami cztonkowskimi, zwlaszcza przez fundusze strukturalne.
Powstaty specjalne programy i fundusze, ktére maja na celu promowanie przedsigbiorczosci
i podnoszenia kwalifikacji, polepszenie dostepu MSP do rynkéw oraz zwigkszenie potencjatu
wzrostu poprzez umozliwienie im rozwoju zdolno$ci w zakresie badan i innowacji. Polskie
matle i $rednie przedsigbiorstwa wskazuja aktywnie kierunki absolutnie niezbg¢dnych dziatan,
ktére powinny zosta¢ podjete przez rzad, aby przedsigbiorczo$¢ w Polsce mogta si¢ rozwijaé.
Przedsigbiorcy podkreslaja zbyt wysokie pozaptacowe koszty pracy, zbyt wysokie podatki od
dziatalnosci gospodarczej, ztozone procedury administracyjne, ktére podnosza koszty dziata-
nia przedsigbiorstw i ograniczaja ich mozliwosci rozwoju. Wazna bariera jest brak mozliwosci
stosowania elastycznych form zatrudnienia oraz stan infrastruktury.
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SME sector in the polish market economy and in another countries are growing rapidly last ti-
mes. Small and medium-sized enterprises are a valuable resource for countries with developed
market economy. They have importance role in the Polish economy and a great influence for
their development. The development of this sector is related to the numerous circumstances
like the development of national economy, economy structure and conditions, financial state
and local governments as well economic policies. The researches in this area should know all
the circumstances, to eliminate their negative impact and get propositions to economic policy,
which allows eliminating these barriers.

The analysis of small and medium businesses, which will be presented in the article was
carried out for the period 1994-2007.The analyses were based of statistical data obtained from
CSO. Based on these data have been done analysis of small and medium businesses. In the
article has shown the level of investment expenditures, economic and financial results MSP’
sector in last years received positive indicator as the results of own activity.



